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. Objectifs atteints pour le réseau haut débit de la 
petite Couronne parisienne

. Premier résultat net positif

1er juillet 2005

2004
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2004 : des objectifs atteints 2004 : des objectifs atteints 
Juillet 2001 : signature de la Convention de Concession

Janvier 2002 : premier client actif d’Irisé

2003-2004 : décollage commercial de la concession

Décembre 2004 : des objectifs largement atteints 

• Déploiement d’infrastructures
Un réseau passé de 270 km à 470 km

• Aménagement du territoire
Un réseau qui fédère de plus en plus d’acteurs

• Un chiffre d’affaire multiplié par 4,5 à 7 millions €

• Résultats financiers 2004 : 
• Le 1er résultat net positif à 1,15 million €
• Le 1er résultat d’exploitation positif à 2,2 millions €
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Infrastructure IriséInfrastructure Irisé
Réseau Irisé au 31/12/2004Réseau Irisé au 31/12/2004
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De 276 km de réseau à 470 km réalisés De 276 km de réseau à 470 km réalisés 

470 km d’infrastructure réalisés au 31/12/2004
• 360 km dans le périmètre de la concession 
• 111 km hors du périmètre du SIPPEREC, dans le cadre d’un avenant à la Convention de 

Concession

1238 points de raccordement au 31/12/2004
• 1000 points sur le périmètre de la Concession
• 431 points de raccordement réalisés en 2004
• 238 points hors périmètre

64 répartiteurs France Telecom raccordés en fibre, dont 17 hors territoire

Un investissement de 27,7 millions € sur le territoire de la 
concession et 7,7 millions € hors territoire, assuré par le 
concessionnaire, soit un investissement total de 35,4 millions €
au 31/12/2004
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Irisé : un réseau qui fédère de plus en plus Irisé : un réseau qui fédère de plus en plus 
d’acteursd’acteurs

La quasi-totalité des opérateurs du marché 
parisien : Groupe Neuf Telecom, MCI, Free, Noos, 
NC Numéricable, Cegetel, Telcité, Completel

La montée en puissance des réseaux de 
villes pour le développement des réseaux 
internes aux collectivités ou des services 
aux habitants : Fresnes, Nanterre, St-Maurice, 
Montreuil, St-Denis, Bonneuil-sur-Marne, Pierrefitte-
sur-Seine, Rosny-sous-Bois, Champigny-sur-Marne, 
Stains, Gennevilliers 

De nouveaux acteurs publics : réseaux 
universitaires (Réseau Académique Parisien, 
PACCRET)

Des Zones d’Activités : SILIC (Rungis), Plaine 
Commune Développement, Jean Rostand (Bobigny), 
Nozal-Chaudron (Saint-Denis)…

62%18%

20%

Client final Opérateurs

Client final Entreprises

Client final Collectivités

Linéaire par type de client final

Un facteur d’aménagement 
du territoire
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2004 : première année de résultats net et2004 : première année de résultats net et d’exploitationd’exploitation
positifs sur le périmètre total d’positifs sur le périmètre total d’IRISEIRISE

Un CA de 7 millions €
x 4,5 par rapport à 2003

2001 2002 2003 2004

1,5

7

0,8
Création

Des résultats largement dépassés sur le périmètre total de la société IRISE
Un résultat net en forte amélioration à - 286 000 € contre - 2,4 millions € en 
2003 sur le périmètre de la concession

Un résultat d’exploitation 
positif de 2,2 M€

-0,8 -1,6 - 1,2

2,2

2001 2002 2003 2004

Résultat Net positif
de 1,15 M€

-0,8 -1,7 - 2,4

1,15

2001 2002 2003 2004
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Des perspectives de développement Des perspectives de développement 

Opportunités commerciales 
• Importants Contrats cadres opérateurs attendus
• Poursuite du dégroupage en IDF, malgré la consolidation du marché
• Développement des Réseaux de Villes et des Réseaux universitaires

Opportunités de déploiement
• Raccordement des Zones d’Activité Economiques
• Extension de la capillarité Irisé via les réseaux de villes remportés
• Adduction d’immeubles d’entreprises stratégiques : Mercuriales/Bagnolet, 

Frères Lumière/Noisy

Un renforcement du rôle de partenaire 
privilégié des acteurs de 

la petite couronne parisienne



Contacts : 
- Antoine Veyrat, Président

- Xavier Hermesse : Directeur général délégué
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